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DEN BERG ERKLIMMEN:
VERKAUFSLEITERAUSBILDUNG / VERTRIEBSLEITERAUSBILDUNG

Ubernehme Verantwortung und erweitere dein Filhrungs- und Vertriebs-
Kompetenzen! Ebenso wie ein Tourguide auf der geheimnisvollen Insel Island,
halt diese Fortbildung fur Vertriebsleiter / Verkaufsleiter einige
Uberraschungen bereit. Du willst den ndchsten Schritt wagen und zur
Fuhrungskraft im Vertrieb oder Verkauf aufsteigen oder du bist schon langere
Zeit Leiter einer Vertriebsmannschaft und willst deine Fahigkeiten vertiefen
und erweitern? Dann ist diese Fortbildung das richtige fur dich.

DIE SPANNENDE WANDERUNG VOM ICH ZUM WIR

Das Ziel dieser Ausbildung besteht darin, deine Persdnlichkeit noch weiter zu
starken. Dein Status ist ideal, wenn du nicht nur kraft Amt, sondern kraft
Persona wirkst. Du trainierst dein Vertriebsteam zu motivieren und zu coachen,
einen Vertriebsprozess strategisch zu entwickeln und den Vertrieb
kennzahlentechnisch zu Uberprufen. Wahrend der Fortbildung erhaltst du Live-
Online-Seminare

Es besteht die Mdglichkeit, ein Vertriebskonzept fur dein Team zu entwickeln,
und Live zu performen.

DIE INHALTE DER FORTBILDUNG VERTRIEBSLEITER / VERKAUFSLEITER z B.

Fuhrung

Persodnliche Wirkung und 6ffentliches Auftreten

Motivation und Feedback fur Verkaufsteams

Entwicklung von Verkaufsstrategien und Verkaufskonzepten
Aufbau und Entwicklung von Kundenkonzepten

Entwicklung des Teams mit Coachingmethoden
Kundengewinnung - Methoden fur permanente Akquisition
Verschiedene Vertriebs-Kennzahlen

Du erhadltst eine Teilnahmebescheinigung. Damit verflugst du uber einen
Uberzeugenden Kompetenznachweis fur deine persdnliche Vertriebskarriere.

Hinweise zum Ablauf der Ausbildungen finden Sie auf der folgenden Seite.



Hier Naheres zu den
Voraussetzungen und der
zeitlichen Struktur

AT
Anja Myrdal

Organisations- und
Personlichkeitsentwicklung
Up'n Kamp 44

27419 Sittensen

FUR IHRE PLANUNG:
ZEITEINSATZ FUR DIE QUALIFIZIERUNG

Vertriebsleiter / Verkaufsleiter /

Vertriebsleiterin Verkaufsleiterin 10171-7875712
info@anjamyrdal.de
www.anjamyrdal.de

Voraussetzungen Regelmalige Teilnahme an den Themen
Veranstaltung Eine wichtige Zeit
ihres Lebens
verbrachte
Anja Myrdal au
Dauer und 1 mal im Monat 2 Zeit-Stunden Live-Online IsIand.' Diesem Land,
Seminarzeiten Begleitung fur alle anstehenden Themen Selrem Yelk une
1 mal im Jahr 1 Tag - Treffen als Gruppe insbesondere den
Islandpferden ist sie
immer noch tie
verbunden.
Ihr Tipp: ,Besuchen
Sie diese wunder-
schone Insel einmal.
Die fantastische
Weitere Informationen und Anmeldung unter info@anjamyrdal.de. Natur, das
Bei auftauchenden Fragen rufen Sie gern an: T 0171-7875712. urspriingliche Leben

Ich freue mich auf Sie! Ihre

und die einzigartige
Kultur muss man
selbst erleben!”

Ropn. Magiolal
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